
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

住宅産業研究所スペシャルセミナー（2012 年第 1回 TACT セミナー）のご案内 

スケジュール 

２月 27日（月） 大阪会場    大阪ガーデンパレス（新大阪）   JR「新大阪駅」より徒歩 10分（シャトルバスあり） 

３月 ２日（金）  名古屋会場  ＡＰ名古屋．名駅 （名古屋）   JR「名古屋駅」より徒歩５分 

３月 ５日（月）  東京会場    JAL CITY 田町（田町）       JR「田町駅」より徒歩５分 

時間 テーマと講演内容 講師 

午
前
の
部 

10：30 
～ 

11：30 

欧州危機に負けるな！！躍動 2012 年度を実現しよう！！  ʵ2012 ░  ʁ

１．住宅市況～【踏ん張った 2011 年度】から【躍動 2012 年度】へ 

２．景気指標～辰年は株価上昇率№１！住宅市場も 1 - 2 月を底に上昇！？ 

３．躍動 2012 年度を実現する 7 つの必須テーマ 

㈱住宅産業研究所 

住宅産業エクスプレス 

編集長 

岩澤 忠昭 

11：40 

～ 

12：40 

シェア拡大の余地は充分、勝ち組ビルダーの次の一手は！？ ɻ ͎̻ͦͻ░  ʁ

１．2012 年はビルダー大躍進の年となるか！？ 

２．商品戦略～価格競争力と独自性追求で差別化せよ！ 

３．集客・営業戦略～小さい組織こそ全員で売る意識改革が必要 

㈱住宅産業研究所 

TACT 編集部 

デスク 

布施 哲朗 

12：40 ～ 13：30                休憩・昼食 

午
後
の
部 

13：30 

～ 

14：30 

住宅メーカーの業界展望～本格的な淘汰の時代に向けた生き残り戦略ʵ͜ ͻ̦ ͻ░  ʁ

１．業態別競争力・本当に強いのは誰か ～メーカー／ビルダー／工務店のシェア攻防 

２．業界内のアライアンス(連携)の行方 ～グループ化による競争力強化 

３．住宅需要から見たマーケティング戦略 ～誰に・何を売るのか 

㈱住宅産業研究所 

取締役 関西支社長 

脇田 茂樹 

 

14：40 

～ 

15：40 

販売戦線も大転換期到来！土地、IT、アパートなど未開拓にトライせよʵ ᾌͅ ẓ  ʁ

１．消貹税の荒波を乗り切るには土地戦略だ！ 

２．今強いのは、基本を徹底し、やり続けられる組織だ～これからは見せ方もポイントに 

３．大手の主軸の一つ、アパート販売力のこれからを占う 

㈱住宅産業研究所 

取締役 

清水 直人 

 

15：50 

～ 

17：00 

業界大再編後の勢力図はこの 10 年で決まる！               ʵρ ░  ʁ

１．住宅着工大予測～復興需要本格化、201 3 ～15 年の駆け込み、2020 年の着工は？ 

２．業界勢力図が激変する～各業界が狙う住宅新ビジネスで、大再編が起こる！ 

３．家はまるごと売る時代～周辺分野も含めた多角的戦略を取れ！  

㈱住宅産業研究所 

代表取締役 

関 博計 

 
17：00 ～ 17：30               休憩・移動 

17：30 

～ 

19：30 

懇親会 

ご出席者の皆様、講師、弊社スタッフとの交流や情報交換の場として、 

ささやかな宴席をご用意しています。ふるってご参加ください。 

〔東京会場 スペシャルゲスト〕 

高垣 基、平野 秀一、谷川孝信（株式会社 住宅産業研究所 創業者） 

※セミナー内容は、一部変更になることがあります。 ※午前の部～午後の部の参加者には昼食をご用意しています。 

（10 分休憩） 

（10 分休憩） 
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（10 分休憩） 
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業界大再編後の勢力図はこの 10 年で決まる！ 
１．住宅着工大予測～復興需要本格化、201 3 ～15 年の駆け込み、2020 年の着工は？ 

（１）避けられない市場縮小、これからはリフォームも含めた広義の住宅市場を見よ！ 
（２）地方市場では既に始まっている将来住宅市場の縮図、有力都市と沈みゆく都市 

２．業界勢力図が激変する～各業界が狙う新ビジネスで、大再編が起こる！ 

（１）メーカーとビルダーが侵食する工務店市場、第三極に家電、自動車の異業種が台頭する！ 
（２）新ビジネスを巟る主導権争いでチャンス到来！～拡大するエコ関連市場とストック市場 

３．家はまるごと売る時代～周辺分野も含めた多角的戦略を取れ！ 

（１）ヤマダ電機、LIXIL だけじゃない！家まるごと販売システムは何処まで進むか？ 
（２）多角化戦略と同時に企業の合従連衡も進む～パワービルダーのＭ＆Ａ戦略の行方 

 9 8 ⌐ ┼ ⁹ ⌐ TACT─ ⌐ ╦╡⁸♦☻◒⁸ ╩ ⇔√ ⁸
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代表取締役 

関 博計 

 

 

 

販売戦線も大転換期到来！土地、IT、アパートなど未開拓にトライせよ 
１．消貹税の荒波を乗り切るには土地戦略だ！ 

（１）リスクなくして成長なし。大手よもっと土地に手を出せ！！ 

（２）新商品展開し易い、人脈営業、紹介受注が増加など自社地を持つメリットはこれだ 

２．今強いのは、基本を徹底し、やり続けられる組織だ～これからは見せ方もポイントに 

（１）こだわるのは集客数、記名率、着座率、接客時間、即アポ取得率、そして顧客管理 

（２）事前に調べて来場し、帰ってからウラを取る顧客が増加。IT 営業でヘッジ出来るか？ 

３．大手の主軸の一つ、アパート販売力のこれからを占う 

（１）人海戦術で 1 人勝ち大東が都市部深耕。積水大和がグループ力でどこまで迫れるか 

（２）展示場ルート、賃貸併用、サ高住など開拓すべき市場＆ルートはまだある 

( )≢─ 8 ─ ─ ⁸ 13 3 ⌐ ┼ ⁹ ⱴfi╛
─ⱷהכ◌כⱦꜟ♄כ┼─ ╩ ™⁸ ⌐ ∫√ ╩ ⁹∕╣╠─ ╩

╙≤⌐ ה ╩ ⇔≡™╢⁹ ≢ TACT⌂≥┼╙ ⁹ │▪Ɽכ♩ ─
⌐╙ ⇔⁸ ≢╙ ╩ ∫≡™╢⁹ 

取締役 

清水 直人 

 

 

 

住宅メーカーの業界展望 ～本格的な淘汰の時代に向けた生き残り戦略 
１．業態別競争力・本当に強いのは誰か ～メーカー／ビルダー／工務店のシェア攻防 

（１）住宅業者数は 6 万 2 千社と確実に減尐、2015 年には 5 万社割れも 
（２）未来の住宅業界は「コンビニ型」か「スーパー型」か 

２．業界内のアライアンス(連携)の行方 ～グループ化による競争力強化 

（１）大手住宅メーカーは 2 ～3 グループに再編？ 鍵は共同購買とスマートハウス 
（２）住設建材業界は既に 3 大グループに再編完了、今後の動向に注目 

３．住宅需要から見たマーケティング戦略 ～誰に・何を売るのか 

（１）なぜ「分譲住宅」が売れるのか、モノと価格を明示することが重要 
（２）新市場開拓も手掛けよう、「助け合い」「ひとり身」「リノベ」「手作り」… 
 8 10 ⌐ ┼ ⁹ ⌐≡ ─ ╩ ⇔√ ⁸ 14
⌐ TACT ⌐ ⁹ ↑ ₐ TACTe ─ ה ╩ ⌐⁸
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取締役 関西支社長 

脇田 茂樹 
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シェア拡大の余地は充分、勝ち組ビルダーの次の一手は！？ 
１．2012 年はビルダー大躍進の年となるか！？ 

（１）広域ビルダーの勢力図にも変化 ～拡大を続けるイシカワ、桧家、レオハウス 

（２）地域密着だけでは市場と共に縮小。武器を持たねば生き残れない 

２．商品戦略～価格競争力と独自性追求で差別化せよ！ 

（１）ビルダーもスマートハウスに参戦、HEMS 標準搭載住宅～アキュラ､アイフル 

（２）複数価格帯の商品戦略で客層拡大、２ブランドから３ブランドへ～石友、シアーズ 

３．集客・営業戦略～小さい組織こそ全員で売る意識改革が必要 

（１）社員全員参加型イベントで「まだ先客」を商談に乗せる～ｻﾃｨｽﾎｰﾑ､ｱﾙﾌﾟｽﾋﾟｱﾎｰﾑ 

（２）チーム制、プロセス評価、女性に活躍の場…売れているビルダーの営業組織づくり 

19 8 ⌐ ┼ ⁹TACT ⁸ⱴכ◔♥▫fi◓ ╩ ≡⁸ 23 12 ⌐ TACT
♦☻◒⌐ ⁹ ≢│⁸ⱦꜟ♄כ╩ ⌐ ─ ┼ ╩ ™⁸ ─ ה

─ ╩ ⇔⁸ ╩ ⁹ ≢⁸ ⁸ꜞⱨ◊כⱶ⁸ ⌂≥⁸ ─
╩ ∆╢ ⁸◄ꜞ▪ ╛ ⌂≥─ ╙ ∫≡™╢⁹ 

TACT 編集部 
デスク 

布施 哲朗 

 

欧州危機に負けるな！！躍動 2012 年度を実現しよう！！ 
１．住宅市況～【踏ん張った 2011 年度】から【躍動 2012 年度】へ 

（１）震災後の動向～大手・中堅住宅メーカーの受注・集客と住宅着工推移 
（２）住宅業界と他業界の業績比較～自動車、家電、百貨店 etc.  

２．景気指標～辰年は株価上昇率№１！住宅市場も 1 - 2 月を底に上昇する！？ 

（１）受注の背景にある“各種景気指標”の動き～株価、雇用、所得、消貹者心理 
（２）３月以降の株価上昇が慎重な住宅計画者の心理的後押し材料になる！？ 

３．躍動 2012 年度を実現する 7 つの必須テーマ 

①各種支援策の有効活用、②特長・強みの徹底訴求、③戦略的な仕組み作り 
④伸びる業界への便乗、⑤ニッチ獲得、⑥異業種コラボ、⑦企業価値の向上 

↑ ⌂≥╩ ≡⁸ ⁸32 ≢ ⌐ ⁹ ⌂
≥≢ ╩ ╖⁸ 11 ₈ ◄◒☻ⱪ꜠☻₉ ⅛╠ ⌐ ╩ ⁹ ⱷכ◌כ
─ ה ⌂≥♃▬ⱶꜞכ♥⌂כⱴ╩ ⌐⁸ ↑⌐ ╩ ∫≡™╢⁹ 23
12 ◄◒☻ⱪ꜠☻ ⁹ 

住宅産業エクスプレス 

編集長 

岩澤 忠昭 
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申 込 要 領 

･２月27日（月）  大阪会場   大阪ガーデンパレス（新大阪）  JR「新大阪駅」より徒歩10分（シャトルバスあり） 

・３月 ２日（金）  名古屋会場  ＡＰ名古屋．名駅 （名古屋）   JR「名古屋駅」より徒歩５分 

・３月 ５日（月）  東京会場    JAL CITY 田町（田町）       JR「田町駅」より徒歩５分 

 FAX ʤ  03 - 3358 - 1429  

貴社名： 会員Ｎｏ： 

住所：〒 申込窓口部署・氏名：          

TEL ： FAX ： 

参加者 無料枠使用（○を記入） 受講（○を記入）  

 

（いずれかに○） 
会場 部署 役職 氏名 TACT  エクスプレス   

        出 ・ 欠  

        出 ・ 欠  

        出 ・ 欠  

        出 ・ 欠  

        出 ・ 欠  

振込銀行： 三井住友 ・ みずほ ・ 三菱東京ＵＦＪ ・ 当日現金 （いずれかに○） 

振込み予定日：平成   年   月   日 

連絡、要望事項： 

 

問い合わせ先 

㈱住宅産業研究所 セミナー係 
〒160-0022 東京都新宿区新宿 2-3-11 御苑前 311 ﾋﾞﾙ 

TEL:03-3358-1407 FAX:03-3358-1429            [HP] 

1.下記申込書にご記入後、このままＦＡＸでお送りください。 

  ֕Ƕ  ȹɝɈɶ͜ȅǮ 

2.定員になり次第締め切りますので、お早めにお申し込み下さい。 

3.セミナー受講料金は、下表をご参照ください。 

4 .お申し込み後、取消は原則として出来ませんので、止むを得ぬ場合は代理出席をお願い致します。 

5 .お申込窓口者様宛に受講票をお送りしますので、当日には必ず受講票をご持参ください。 

お申し込み後、受講票、会場案内図、請求書を送付致し
ますので、届き次第受講料を右記銀行にお振込み下さ
い。尚、領収書が必要な方はお申し出下さい。 
※振込み手数料はご負担下さい。 

①三井住友（新宿通支店）当座 No.6501621  
②みずほ（四谷支店）当座 No.0126076  
③三菱東京ＵＦＪ（四谷三丁目支店）当座 No.310655  
※振込口座名：カ）ジュウタクサンギョウケンキュウショ 

 

セミナー受講料金 

 午後の部のみ 午前の部（昼食込）＋午後の部 

TACT 会員（無料枠使用） 無料 

左記＋10 ,000 円（税込） 

TACT 会員 30,000 円（税込） 

エクスプレス会員（無料枠使用） 無料 

エクスプレス会員 30,000 円（税込） 

一般受講者（非会員） 35,000 円（税込） 

※３月実施の名古屋、東京会場でも 2 月末期限の無料枠が使用できます。エクスプレス会員無料枠は１口につき１名が参加可能です。 

※午前の部のみの参加、懇親会のみの参加は丌可とさせていただきます。 

 

午前の部 
＋ 

午後の部 

午後の部 
のみ 

懇親会 
の出欠 


